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MEWI e pregatita sa conduca

"batalia stocurilor”

2022 a fost un an dinamic si prea putin previzibil, dar in care Mewi si-a consolidat prezenta in piata autohtona.

Compania a castigat increderea fermierilor si acum este pregatita sa raspunda provocarilor din 2023.

ontinuarea programului de dez-
CVoItare a companiei, consolida-

rea echipei comerciale si, desi-
gur, cresterea vanzarilor, respectiv a
cifrei de afaceri, acestea sunt princi-
palele obiective indeplinite in 2022, nu
neaparat in aceasta ordine, dupa cum
ne-a declarat Leontin Coca - director
de marketing si vanzari al companiei
Mewi, la traditionala noastra intalnire
de final de an.

”N-0 SA AVEM LA DISCRETIE UTILAJE"

“Unii producatori au alocat deja o cota
de utilaje pentru diverse piete, iar la final de
decembrie (2022) sunt producatori cu care
discutam despre livrare in 2024, altfel spus,
nu o sa avem la discretie tractoare si com-
bine in 2023.

Apetitul investitional al fermierilor a exi-
stat in 2022 si se transmite si pentru 2023.
Daca s-aintamplat ceva bunin toatd agitatia
din 2022, in domeniul agricol, acela este fap-
tul ca acum se fac previziuni extinse, adica
fermierii incep sa se gandeasca serios la
ceea ce le trebuie la anul, nu doar saptama-
na viitoare", a concluzionat Leontin Coca.
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UN SEDIU NOU LA CONSTANTA

Inaugurarea sediului de la Constanta
face parte din programul de consoli-
dare a prezentei Mewi in teritoriu, des-
fasurat "cu o larga contributie siintele-
gere a administratorilor firmei", ne-a
spus Leontin Coca. In acelasi timp, se
fac demersuri pentru inceperea con-
structiei altor doua puncte de lucru, la
Alexandria si Craiova.

ACCENT PE NOUL DEPARTAMENT
DE IRIGATII

Daca la finalul anului 2021 compania
se apropia de pragul de 200 de anga-
jati, la un an distanta, "familia Mewi"
numara peste 240 de membri. in ceea
ce priveste echipa comerciald, accen-
tul a fost pus pe noul departament de
irigatii: "nu doar cd am angajat co-
legi noi - reprezentanti de vanzari, dar
avem acum si un specialist tehnic care

se va ocupa atat de instalarea utilajelor
pe care le vom vinde, cat si de supra-
vegherea bunei lor functiondri. Acest
tehnician nu apartine departamentu-
lui post-vanzare, ci este in subordinea
brand-managerului departamentului de
irigatii, care are acum patru oameni", a
remarcat Leontin Coca.

INCA UN AN ATIPIC

Dupa perioada CoVid-19 a urmat
un an cu evenimente neprevazute si a
fost "derutd in piata in primele luni ale
anului’, dupa care, "pe parcurs, lucru-
rile s-au reglat i, intr-un final, chiar am
terminat cu rezultate foarte bune. Cu
alte cuvinte, se pare ca economia de
piatd a reactionat bine, s-a adaptat si la
situatia asta de criza", apreciaza direc-
torul de marketing si vanzari al Mewi.

"PRETURILE AU EXPLODAT"
Comparativ cu blocajele de apro-

vizionare si logistica din perioada Co-

Vid-19,in acest

an "preturile au explodat, din pacate, si
a fost o provocare mare sa gestionam,
cu buna intelegere a fermierilor, cres-
terile si schimbadrile frecvente de pre-
turi. Cu toate acestea, in final, numarul
de unitati livrate in 2022 a fost mai
mare decéat in anul precedent, ceea ce
inseamna ca in termeni reali cifra de
afaceri a crescut. Si asta nu doar pe
seama urcarii preturilor’, a subliniat
Leontin Coca.

Unii furnizori mai putin importanti
pentru Mewi au avut si majorari de
30% pe parcursul anului 2022, dar, in
ansamblu, cresterea medie a pretului
utilajelor a fost de 17-18%.

GESTIONAREA STOCURILOR

Anul 2022 nu a fost unul lipsit de
greutati, mai ales ca "ceea ce nu ai fa-
cut laun moment dat sau intr-o perioa-
da anume, nu mai poti sa recuperezi.
Sunt convins ca piata ar fi primit din
partea noastra mai mult decéat ceea ce
am reusit noi sa facem. Gestionarea
stocurilor a fost o problema reala si
importanta. De exemplu, la inceputul
anului am transferat cote de utilaje
pentru a incerca sa echilibram cumva
dezvoltarea pe toate punctele de lucru,
dar regiunile au reactionat diferit. Tran-
silvania a avut reactia cea mai rapida si
mai hotaratad", considera directorul de
vanzari al Mewi.

FERMIERI SUNT MAI PREVAZATORI
Circa 30% din vanzarile realizate in
2022 erau angajate de la finalul anului
2021. La sfarsitul lui 2022, volumul de
precontracte si discutii de angajament
transferate pentru 2023 este de peste
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doud ori mai mare decat cel raportat
din 2021 pentru 2022, situatie datorata
-in opinia lui Leontin Coca - "atéat crizei
de utilaje, cat si faptului ca fermierii in-
cep sa-si faca calculele si sunt mult mai
atenti la planificarea investitiilor. Din
start noi am spus adevarul gol-golut:
cad este momentul sa se gandeasca
de pe acuma pentru 2024. Poate am
exagerat un pic, dar este vorba despre
acceptarea realitatii".

Pe piata internationald se observa
interesul marilor producatori europeni
de utilaje pentru alte piete, in afara
continentului, in special America de
Nord, America de Sud si Africa. Leontin
Coca sperd ca "aceastd orientare spre
export in afara Europei sa nu afecteze

piata noastra".
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INDUSTRIA MASINILOR AGRICOLE
"NU CREDE iN CRIZA"

Securitatea alimentara este de-
pendenta de agriculturd, iar industria
constructoare de masini agricole este
una de importanta vitala. Cu toate ca
criza energeticd a afectat numeroase
sectoare ale economiei, "industria con-
structoare de masini agricole va fi ul-
tima care va avea de suferit, in sensul
dur al cuvantului®, crede Leontin Coca.

Acesta a remarcat ca piata de utila-
je rulate s-a dezvoltat si "incep sd intre
in piata utilajele si tractoarele van-
dute noi de Mewi si pe care le luam la
Buy-Back fara mare ezitare, deoarece
le cunoastem istoricul de service si
avem o relatie corectd de colaborare
cu clientii nostri". (F}
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